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S| ESPANDE ANCORA IL COLOSSO VICENTINO DEL PANE INDUSTRIALE Maza: «Ci rafforziamo in Italia e vogliamo crescere di pitl all'esteron

Gruppo Morato fa sua la veneziana RoMar

Con un fatturato di20
milioniha una dei priri
impianti per la produzione
del lievito madre

@8 Nuovo colpo di mercato
peril gruppo vicentino Mora-
1o, che viaggia oltre 1 250 mi-
lioni di fatturato e consolida
sempre pitt il suo ruolo di se-
u;m]{o plaver (dopo Barilla)
nel mereato del pane indu-
striale i Ttalia, ma anche in
Spagna. In poco tempo ha ac-
quisito il ramo d'azienda det
“senza glutine” Pandea (da
Granarolo), la Roberto Tndu-
stria Alimentare di Susega-

na, gli snack salati della Ce-
ralto-Sirn in Spagna, Ie piadi-
ne Orva, e ora annuncia di
AVEF NIESS0 A SEENO «un'altra
importante operazione ac-
quisendo  RoMar, storica
azienda s;n:c*inli-u.nlx nella
produzione di pani a fettes
del Veneziano. Partecipano
all'operazione Marco Semen-

duttive: «Rappresenta uno
dei partner di riferimento
per 1T‘buame% b2b e private
label, grazie alla sua capacith
difondere Ia flessibilita di un
labaratorio artigianale all'ele-
vala produttivity della gran-
deindustria» Ha anche inve-
stilo in innovazioni teenolo-
gaclze e di processo «con l'in-

zalo, gia presidente di Ro-
Mar, e Bruno Rossetto, am-
ministratore  delegato  di
“Nnova Industria Biscotti
Crich” e “Quality Food”,

RoMar porta in dote al
gruppo Morato un fatturato
annuo di eirea 20 mili
due stabilimenti e 4 linee pro-

di uno dei primi
impianti in Ttalia per la pro-
duzione di lievito madre e
sull'utilizzo di energia auto-
prodotta ¢ generata da fonti
rinnavabilis, «Loperazione
- dichiara Stefano Maza, ceo
del gruppo Morato (presiedu-
to da Luigi Morato, ha come

socio di riferimento la hol-
ding industriale “Aliante
Equity”) - rientra nel piane
strategico volto a concentra-
re lo sviluppo sul mereato co-
re dei prodotti bakery, con I'o-
biettivo di rafforzare il presi-
dio in Italia, ma soprattutto
di estendere il nostro busi-
ness all'estero. Siamo molto
soddisfatti di aver ehiuso que-
sta acquisizione, che rappre-
sentauna grande opportuni-
i in termmnd di sinergie per il
nosteo gruppo, e che sisostie-
ne susolide logiche industria-
Ii e di inte One, A partire

novazione e la creseita soste-
nibiles, «Piena soddisfazio-
nes viene espressa anche da
Stefano Scarpis, ceo di Alto
Partners sgrche étra i vendi-
tori di RoMar: «Llingresso
nel gruppo Morato, leader di
settore, consentira di prose-
guire e consolidare il pereor-
sodi creseita avviatos,

11 gruppo Morato Pane, se-
gnala Ja nota, «si & avvalso
della consulenza di Aliante
pal‘tner‘u,unlt-advi,mrqtrat&
gico € dello studio Giliberti
Tnsmmme Associati per s
legale sull’ operu- -

da una visione condivisa su
temi fondamentali quali lin-

ne e sul finanzamento del
Lbo» (leveraged buyout: si

Stefano Maza ceo o orato Pane

acquisisce un'azienda com-
prando la maggioranza delle
sue azioni tramite denaro
preso a prestita dalle ban-
che, con la garanzia del pre-
stito fornita dai cespiti della
societh acquisita). Della due
diligence finanziaria e fisca-
le si & occupata Deloitte, T
venditori di RoMar invece -
tra i quali appunto Alto Capi-
tal 1LL, fordo di private equi-
ly gestito da Alto Pariners
sgr - «si sono avvalsidell'assi-
stenza di Vitale & eo. come
advisor ﬁ"“"-"no e dello
studi Agostinelli

per | btenz-t Tegal

men-

tre Maren Semenzato si é av-
valso anche dellostudio Cor-
tellazzo & Soatto. Hlimity
Bank, seguita dallo studio
Orrick, ha concesso il finan-
wiamento per il completa-
mento del Lbos,
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